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3 Fragen an Robin Venghaus

Von Wolfgang Weisser, ZTM und Inhaber von DKW

Herr Venghaus, als ZTM habe ich immer eine hohe Affinitat zu
zahntechnischen Themen. Wie profitieren gewerbliche und
Praxislabore von KursRadar?

Robin Venghaus: Zahntechniker gehoren zu den digital affinsten
Fachgruppen in der Dentalbranche. KursRadar hat den Anspruch,
das grol3e Angebot an Fortbildungen — darunter viele Online-
Veranstaltungen — zentral abzubilden. Man findet mehr, schneller,
kann vergleichen und direkt buchen. Dafur registriert man sich



einmalig und kostenlos als Nutzer — und schon kann es losgehen.
Uber 1.500 Veranstaltungen sind bereits online.

Wie finanziert sich KursRadar?

Robin Venghaus: Wenn ein Nutzer eine Fortbildung “bucht”, wird
der Veranstalter wird informiert und meldet sich direkt beim
Interessenten zur Buchungsbestatigung. Kommt die Teilnahme
zustande, zahlt der Veranstalter eine kleine Vermittlungsprovision an
KursRadar. Fur den Nutzer selbst ist die Plattform komplett
kostenlos.

Wie konnen sich Veranstalter bei KursRadar darstellen?

Robin Venghaus: Wenn ein Veranstalter seine Angebote auf
KursRadar einstellt, kann er sich zusatzlich im Veranstalter-Register
mit seinem Profil prasentieren. Daneben gibt es ein Referenten- und
ein Locationregister — wertvolle Orientierungshilfen fur alle Nutzer:
Zahnarzte, ihre Teams und Zahntechniker in Praxis und
gewerblichem Labor.

Vielen Dank flir Ihre Antworten. Ich werde mich gleich selbst im
Referenten-Register von KursRadar anlegen.
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